三环锁客营销系统
值此香港花都国际美容集团21周庆之际，香港花都将给予加盟店更加周到的全方面服务与支持。以帮助加盟店更好的做有有序经营。而三环锁客系统则是帮助美容院解决拓客难、留客难的难题。流程如下：


[image: image1]
（一）香港花都会员卡

美容院销售香港花都会员卡，每月会员礼品由香港花都特惠提供，会员卡详情见会员章程。

会员卡权益：

1、 会员卡有效期1年。

2、 可获12份价值百元的会员礼品，每月发放1份。

3、 可获6次免费特色项目体验，每月1次。（美容院自订）

4、 购买香港花都产品获9.5折优惠。

5、 购买香港花都产品享积分奖励。

6、 购年卡及项目卡可获减198元优惠，限一次。

7、 可参加各种会员沙龙活动。

会员产品的获得：

美容院每缴纳108元，由香港花都提供一位客人12个月的会员产品。

会员产品的发放：

1、 美容院将会员申请表及108元交至代理商，由代理商统一交至香港花都。

2、 香港花都收到申请后，进行电话审核，确认会员资格。

3、 每月5日前，总公司将当月会员礼品发放至代理商处。由代理商发放给美容院。

4、 每月15日，会员至美容院领取当月会员礼品。

（二）钻石丽人年卡    1980～3980元（美容院根据自身情况定）

美容院销售年卡，钻戒、护理院装及赠送产品由香港花都特惠提供。
年卡权益参考：

1、 全年48次香港花都品牌面部护理。

2、 护理所用产品专人专用。（厂家特惠提供）
3、 获赠168元香港花都旅行套一套。（厂家特惠提供）
4、 家居产品500元，可任选。（美容院自定）
5、 芳香舒松美体护理4次。（美容院自定）
6、 卵巢保养理疗4次。（美容院自定）
7、 获赠天然钻戒一枚，价值1980元。（厂家特惠提供）
钻戒及产品的获得：
1、美容院缴纳680元，公司提供卡妮沙华天然钻戒1枚（配证书）。并另赠体验院装1套、花都旅行套1套。

2、公司接受订货按5个为一组，一组起订。

钻戒及产品的发放：

1、美容院将款项交至代理商，由代理商统一交至总公司。

2、总公司接到后将钻戒、院装、旅行套按组为单位发放给代理商。代理商发放给美容院。

客人缴纳198元成为香港花都会员





客户分类





A、B类顾客


利用钻石丽人年卡锁定





C、D类顾客


利用每月一次的产品及项目赠送引导项目卡及产品购买





展开促销活动，进一步稳定顾客，提高业绩





参看《香港花都促销宝典》





公司提供助销礼包








