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   美容院终身大事最强解决方案
 “喜剧影销”2015美业最强囍事
             ——真正让各方共赢的拓客养客答谢出货消耗兼荣模式
（十八家联袂公司图标 有图有真相）
美业大佬结盟十八家异业集团公司 至强敬献终端
8大超惠喜事 同时贡给  机会仅此1次
美容院终身大事1次完成——拓客锁客养客答谢出货消耗

就如同天上飘过的5个字——这都不是事
号 外  美业第一部电影 
美业大佬耗资千万的至强喜剧《糗事百科之囧人糗事》免费敬献
美业人自己的电影   

专场电影 免费送予所有美业机构及顾客 

观影现场还免费送千元礼品哦! 每人一份 

 12月起 全国各地影院美业人盛大抢鲜

■ 美容院终身大事解决方案   8大喜事 ■ 
· 喜事一：专场电影免费看；
《糗事百科之囧人糗事》——第1部美业电影，600美业人参演的至强喜剧，超百段高爆笑点，让您乐 乐 乐乐不停；（详见海报）
献给所有美业机构、美业人及顾客的免费电影，当地影院专场抢鲜放映。
真正的美业第1部开机拍摄的电影。（比《美人邦》开拍早4个月）
· 喜事二：观影 大牌礼品免费送；
观影现场免费送大牌答谢礼品，每人1份（扫二维码、点赞、发朋友圈）；
每场电影，礼品最高200份，市值七至十万元。
礼品包括：名酒、虫草、阿胶含片等产品；每个区域资源不同，礼品会有所不同。（有图有真相，礼品见下图）

· 喜事三：观影现场 特惠送
     超值特惠  观众来就送，来着有份，每场最多送200份特惠

例如当地五星级豪华酒店百元特惠住；或旅游、摄影、高尔夫、休闲等等高端娱乐休闲免费玩或特惠送；

（根据资源的不同 每个省市方案有所不同，有图有真相 见下图）
· 喜事四：观影现场——史上最囧拍卖：
观影现场  加1元多一件！加10元多1件等
千奇百怪便宜拍，不为钱，只为让您乐！每场电影最高200件拍品，逗您玩！ 
（根据资源的不同 每个省市方案有所不同，有图有真相 拍品见下图）
· 喜事五：家居超值护肤——五官套组：
买一套 得三套（顾客用一套的钱 可以得到同等价位的不同功能的产品组合三套）（有图有真相，示例见下图）
· 喜事六：VIP卡免费送——按约兑换价值8888元产品（锁客出货卡）
顾客消费达到千元，即可获赠此卡，顾客凭卡按使用规则季，分季度、按月分享受免费价值达8888元的产品。

· 喜事七：“1 2及时雨”养客计划  
全年12月，月月都有礼的肌肤及时雨 养客系统！绝对好用的正装家居产品，月月免费送，顾客月月到店领。切实让顾客店内做护理，回家不自理。
· 喜事八：美容院终身大事最强解决方案续集之
“星光大道”2015美业最强婚礼。
（此为活动草案）
模式执行要求
1、 美容院合作方式：

1、 美容院事先不签单的，只要能保证有效观影人数即可执行。活动执行环节的产品销售利益，主办方分成占多数。
要求能够邀约到会顾客100人以上的的美容美发机构、健身会所等；也可两家美容院联合举办，确保到会人数。
2、 美容机构事先签单达到既定数额的，不需保证活动人数，活动执行环节的产品的销售利益全部归美容院所有。若活动整体销售额达不到签约额的，退还差额！
2、 各方执行职责：

1、 活动的所有执行，主要由主办方负责；

2、 代理商：做好计划宣导及配合；也可提前召开模式说明会，主办方派员参与；美容院邀约洽谈、确认最终顾客成交方案等等；
3、 美容院：做好顾客的通知，邀约；主办方提前一个月会有成套终端物料下达。
3、 模式推动奖励
1、 针对代理商：按照特定的出货政策执行；
2、 针对中介人、顾问公司：经中介商推广，每成交1个美容院，按照成交额的30%比例提成；每家最低1万元起！

3、 针对公司员工：在没有代理商的省份，公司员工每独立新开发每成交1个美容院，奖励公司产品成交额的20%，每家最低5000元；经过员工介绍，由别人洽谈成功的，介绍人每家奖励2000元；
4、 针对公司员工：在有代理商的省份，员工自己与代理商交涉，公司建议的奖励标准是：公司员工每独立新开发每成交1个美容院，奖励公司产品成交额的5%至10%，每家最低1000元.
关于模式的几点意见：
1、 模式最终确定后，不经研商同意，任何人不得擅自克扣、更改模式内容；

2、 模式推广人必须能够清楚的表述模式精髓，一定要把模式讲好，若讲解不好，外人很难鉴别是模式不好还是没讲解好！
3、 模式推广目标：为了推广保质保量，模式推广计划只在5各省市内推广，每个省市10家美容院；

4、 此模式定位：我们的代理商只选择一部分执行此模式，另部分用来和顾问公司，中介机构合作，用于开拓新代理商、新美容院！
5、 再好的模式也是执行出来的。建议不具执行力的省市，此模式不执行；没有合格的美容院此模式不执行；没有合适的人此模式不执行；
以上为活动计划草案！

欢迎多提意见及建议！


