拓客之转介绍

《漂流瓶、真人秀》艾行天下、灸动了情

     她是你的闺蜜吗？她会是你的死党吗？

     她他还会是你的谁？

     你有不好意思当面向她表达情感吗？

     你有想过给她一个惊喜吗？

     交给《艾行天下、灸动了情 漂流瓶、真人秀》

活力分解：

     1.制作漂流瓶、真人秀信纸和制作活动所需道具。如：T恤漂流瓶、店内宣传礼品卡 价格：100元

     2.找出10名铁杆粉丝

话术：某姐（称呼）我们会所的《艾行天下、灸动了情 漂流瓶、真人秀》活动，让我们寻找10名超级会员，我第一个想到的就是你。。。。活动是这样的。。。

     3.1名铁杆粉丝最少要向2位亲朋好友情感表达对象。

话术：某姐（称呼）你要给我们提供最想表达情感二个闺蜜。（呵呵）

     4.等铁杆粉丝写好表达内容后问铁杆粉丝，您就不要给您的好姐妹/好友带点礼物吗？我们这里有由艾行天下提供的礼品价格100元，享受5次的艾行天下、灸动了情的礼品卡。当然如您的朋友家人在15天之内使用完这个礼品卡，我还给予1000的现金使用券作为奖励。 

话术：

     5.购买礼品卡后送给会员一盒面膜价格780/套

话术：某姐（称呼）你给了你朋友送了礼物我们也要送你礼物，我们也要送你礼物--叮叮叮这就我们送你的礼物--XXXXX面膜。     

     6.执行第1轮铁杆粉丝的任务：要求提供地点、时间、照片

话术：某姐（称呼）你要给我们的她的详细地址，这样我们才能完美的你给我们的任务。（呵呵）
     7.在指定的时间、地点把铁杆粉丝的任务完成后告诉其好友/亲朋，这个活动不能停下来您必须想到下一个传递的人，至少要2个、不包括回复，等其写好所要表达的情感书信后递上礼品卡，说明礼品卡内容。问其您就不要你的闺蜜/亲朋带上礼物吗？（销售礼品卡、价格100元至少2张）

话术：
注：这个过程由执行人录影后以微信的形式传给铁杆粉丝。

     7.执行第2轮方式同上

注：1名铁杆粉丝最少要向2位亲朋好友情感表达对象。那么纳客进度为： 10*2=20*2=40*2=80*2=160*2+320  纳客总算620新客！你只要给我10名老会员我马上给你620新客
礼品卡方案：100元享受6次艾灸

另在20天内使用完还给1000元现金使用券作为奖励

包卡后还以10%-20%的返还给到送出礼品的会员。

相信我--我们一起玩/不相信我--我玩给你看
物料：飘流瓶*5/套  飘流瓶里的精美信纸*620  金色的签字笔*5/套  主题T洫*3/组

主题展架*2  主题海报*5  

特别提示：整个活动一定是在轻松/愉悦的氛围中！！！！！！

方案
分为五大系列:
道方:【乳腺调理】
清方:【减肥塑身】
羽方:【肩颈调理】
权方:【温阳补肾】
阳光:【妇科调理】

每个系列为一个部位,
买个部位单次:298元
季度卡:3980元，不限次数,三个月，
年卡:4980元,一年有效不限次数,一个部位只限本人使用,
第二个方案:2万元卡项,
一:买四送一【买四个部位送一个部位】价值两万五千元，
二:送一万俩千元面膜,【面膜398元一盒】分30个月反还,每月一盒,
三:送全年话费，免费打,打多少送多少,只限本人使用,
四:面部补水,单次268元,送十次,价值2680元,
五:瑶浴单次188元,送十次，价值1880元，
五万元卡项:
一:艾灸养生五个部位:每个部位4980元,共价值25000元，【店内护理使用】
二:九阴真灸或九阳真灸,十二个套盒,【每个套盒1980元,顾客带回家使用】价值24000元
三:皇室坐熏椅一个,价值9980元,
四:艾灸足疗仪一台，价值2980元，
五:面部补水【单次268元送二十次,价值:5360元】
六:瑶浴单次188元,送二十次，价值3760元，
七:送全年话费免费打,打多少送多少,只限本人使用,
八:送24000元面膜,【面膜398元一盒,分三十个反还,每月反两盒】
九:送:18000元加油卡，分三十个月反还,每月返还600,每月必须到店四次， 
