美容院圣诞元旦促销活动方案
一、促销主题
圣诞、元旦双节欢乐行，金礼大放送
二、促销目的
1、 利用竞品换购优惠拓展新客源；
2、 提升顾客消费金额（客单价），促进美容院销售业绩；
3、 加强与顾客之间的情感交流，巩固客户的忠诚度；
三、促销时间
12月15日-1月8日
四、促销形式
抽奖＋情感
五、促销内容
1、 活动期间，所在老顾客可获赠由美容院赠送的“感恩金礼卡”一张（金额为2014年1月1日至11月30日顾客在本院消费总额的1％～5％，限在活动期间使用），活动期间凭此卡面值金额在美容院可抵扣相应消费金额，过期作废。
2、 感恩礼金的计算范围： 累计消费5万以上，1%
                        累计消费10万以上，2.5%
                        累计消费15万以上，3.5%
                        累计消费25万以上，5%

3、 活动期间，凡在美容院一次性现金消费金额在6999元以上的顾客均可参加“幸运大转盘”一次转盘机会，（即转盘里的区域，由顾客转动转盘，指针指向哪个区域，当场兑现，永不落空，不可累计）
4、 活动期间，顾客凡在美容院消费均可填写心愿卡一张，悬挂于美容院内圣诞树上；老顾客均赠送精美圣诞贺卡一张；
六、备注事项
1、 美容院店内须进行适当布置，并整天滚动播放圣诞节歌曲（歌曲各店可到网上自寻搜索），营造节日促销氛围，刺激顾客的购买欲望；
2、 活动宣传可通过海报、店内A4夹页，电话告知老顾客等形式进行传播；
3、 制定活动销售目标，并分解给各美容师（美容顾问）相应任务，活动结束后按照达成率情况进行奖赏。
七：圣诞元旦海报、A4夹页活动内容：
1、大转盘：100%中奖。
凡在活动期间一次性现金消费金额满6999元，即可享受大转盘1次，100%中奖。

2、年终感恩礼金卡兑换：
凡到店客户均可享受本人在2014年1月1日---2012年11月30日在本店累计消费总额的1%-5%可享受原价现金抵用，需客户本人到店签名认领，他人不可带领消费
3、所有到店客户均有精美礼品礼品赠送

  （以上一、二、三点为海报内容）

八、转盘奖品设置内容：1、艾灸、魔琪、泡澡、泥灸各10次
                      2、局减可任选部位5次

                         肠胃5次

                         肝肾5次
九、感恩礼金卡（抵用券）消费说明：
             1、凡该店会员即享受本次活动感恩礼金回馈活动
             2、感恩金额为2014.1.1至2014.11.30累计消费金额的1%~5%不等详情请参
                考店内活动海报
             3、该感恩金可原价现金抵扣任何疗程项目，不可抵扣家居产品            
             4、该卡仅限本人使用，不兑现，不找零，不分拆使用 

             5、该回馈感恩金只限活动期间内使用，逾期自动作废

             6、此次活动的最终解释权归修身堂总公司所有 

10、 心愿卡的使用细则：1、各店店内人员可自己先进行填写新年愿望或心愿，以便增加圣   

                         诞树的丰满点缀 

                      2、无论消费多少金额，均能赠送并填写该许愿卡 

11、 圣诞卡的使用细则：1、现有熟悉客人的美容师填写具有针对客人实际情况的祝福语，    
                           并加以真心的问候，加深顾客与美容师的感情交流

                        2、并由该店店长加以批语与祝福，以视对顾客的关心照顾

                        3、圣诞贺卡必须于活动期间加以赠送，以便增加店内活动气氛

                           不得提前送与  

