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           有效提升销售业绩，用心服务客户，传播玫采霖品牌文化

法国玫采霖158拓客系统

一、拓客套餐：( 6800初级拓客)    
1、美容院另打款购买拓客体验宝典20组（98元/组）

	拓客宝典每组含
	产品名称
	数量
	价值

	
	玉面回春明眸亮采13in1拓客套
	1
	880

	
	胶原柔滑洁面乳
	1
	88（客装）

	
	玫采霖带蕾丝花边防紫外线伞
	1
	68元

	
	MI001活肤柔和洁面乳
或MI002活肤补水按摩膏
	1
	198元或208元


2、顾客只需158元就可购买本拓客体验宝典
3、每拓进1个客人（厂家）奖励美容师20元现金（奖金400元，上海总部直接4折供货）
备注：加盟店老板必须在活动当晚现金奖励发放销售套盒的美容师手上
[image: image1.jpg]
收款： 6800元 加1960元   

公司出的：6800元4折的货

拓客套 20套、胶原柔滑洁面乳20 瓶 、雨伞20把

          MI001活肤柔和洁面乳 200g 或 MI002活肤补水按摩膏200g 共20瓶

专家坐诊：货包销，全程监控，让店家快速收回资金，让顾客信赖专业与服务效果

加盟店得到的 6800元4折的货

拓客体验宝典20组

坐诊会1场N+2+1销售模式
新顾客20个

二、拓客套餐：( 12800中级拓客)     
 1、美容院另打款购买拓客体验宝典50组（98元/组）

	拓客宝典每组含
	产品名称
	数量
	价值

	
	玉面回春明眸亮采13in1拓客套
	1
	880

	
	胶原柔滑洁面乳
	1
	88（客装）

	
	玫采霖带蕾丝花边防紫外线伞
	1
	68元

	
	MI001活肤柔和洁面乳
或MI002活肤补水按摩膏
	1
	198元或208元


2、顾客只需158元就可购买本拓客体验宝典
3、每拓进1个客人（厂家）奖励美容师20元现金

（奖金1600元，上海总部直接4折供货）

备注：加盟店老板必须在活动当晚现金奖励发放销售套盒的美容师手上
4、拓客完成美容师每拓客1人奖励30元现金（加盟店老板支付现金）

5、加12000元打厂家做红洒晚会（供4折货）


公司收款：12800元 加4900元   

公司出的：12800元4拆的货、拓客套 50套、胶原柔滑洁面乳50 瓶 、雨伞50把

           MI001活肤柔和洁面乳 200g  MI002活肤补水按摩膏200g 共50只

专家坐诊：货包销，全程监控，让店家快速收回资金，让顾客信赖专业与服务效果

加盟店得到的：12800元4折的货

拓客体验宝典50组

新顾客50个
 坐诊会一场N+2+1销售模式
三、拓客流程：
A、拓客确认
   1、和加盟店签订加盟或补货合同（常规加盟合同）

   2、和加盟店签订拓客确认合同（合同明确双方要做的事项）

B、拓客准备
   1、美容院准备：人员、店内产品陈列、店内形象宣传、户外物品准备（帐篷、横幅、凳子、产品陈列架、顾客诊断表及其他）

   2、公司准备：讲师、激励课程、导师

C、拓客执行

   1、拓客会前：公司执行经理和美容院老板娘详细沟通，开始前进行产品培训，美容师必须通过考核；会前的晚上对美容师进行激励培训，自定目标、分组PK；

   2、拓客会中：（1）由公司拓客执行经理、导师组织，按照事前的分组进行户外拓客销售；

（2）重点针对陌生顾客，销售时，拓客宝典里顾客可带走的产品及礼品让顾客带走，其它部分登记建档后用记号笔写好顾客的姓名后，照常陈列，用于后来咨询顾客参观；

（3）每天晚上进行总结，前提是必须完成当天的拓客任务，把当天每个员工销售的提成以现金的方式进行发放激励；

（4）对当天已经拓进成交的顾客进行分析建档，便于后期留客；

（5）对当天的成功经验要进行分享，对不足之处要进行总结，找出应对的方法。

D、后期留客

   1、户外拓客结束的当天晚上进行总结，并对所有拓进的新客进行分析；

   2、编辑短信发给新客人，短信内容一欢迎为主，介绍店里本品牌特色服务及卖点，并邀约起进店进行第一次护理；

   3、设计新客户接待流程和服务流程；

   4、设计新顾客消费方案（力度要大，消费金额不宜过大）；

   5、服务、销售。及时准确寻找顾客需求点，准确把握销售时机。

E、美容师奖励执行
   1、美容师拓客奖励及后期奖励的货需美容师签名确认并留下联系方式。

   2、公司导师执行美容师奖励。3、客人拓客价格严格执行。
F、美容师政策

1、 MA001到MA007 MA015奖励现金40元/套人民币

MA008到MA014到MC004奖励现金20元/套人民币
2、 美容院老板将40元现金给美容师，公司给60元的现金折后价给美容院，给美容师20元现金，公司给予30元的现金折后

G、公司趋势

   1、公司老师每个月下店计划，策划，当月当季业绩，教美容师如何卖货如何做季节分析
   2、公司每2个月定期订货、培训，制定方案，为美容院创造价值和利益

   3、公司实行人性化，做到专业化，细节化，统一打造形象

H、加盟

   1、加盟前公司给予培训，整店培训，专业，技能，心态等
   2、考核过关公司给予正式加盟，发于相关证件

   3、坚决不忽悠，以实质性的模式建立财富的桥梁

（本方案最终解释权归玫采霖化妆品有限公司南昌分公司所有）

咨询电话：13367098672肖经理

总部地址：上海市宝山区沙浦路518弄144号           江西地址：南昌市铁路二村28栋1单元402室
FAX：021-36313473/36313430 TEL：021-36313473/36313430   TEL：0791-6127660/6127661

网址：www.meicailin.com
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